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Especial Construccion » TECH-PROJECTS

Llorenc Mas

Gerente y proyectista de Tech-Projects. Después de mds de 25 anos
dedicando esfuerzo, constancia y amor a la profesion, aprendiendo de los mejores
profesionales del sector, Lloren¢ Mas sigue disfrutando y sintiéndose realizado con
cada proyecto. Porque su meta, y la de Tech-Projects, es crear viviendas para vivirlas y
satisfacer a cada cliente con un disefo exigente y personalizado. Bajo estas premisas,
Tech-Projects aporta exclusividad a cada construccién y soluciones integrales a cada
cliente, tanto en arquitectura como ingenieria, gestion y consultorfa.

“Personalizamos cada.

construccion con un
diseno de calidad”

MANU MIELNIEZUK

“Nos implicamos y hacemos participes a nuestros clientes del proyecto para cumplir con sus expectativas”.

iones para el bien del proy

B —;Cual es la razén de ser de
Tech-Projects?

—Tech-Projects surgié como un
apoyo alos profesionales del sector
para realizar asistencias técnicas y
desarrollos de proyectos, con el fin
de descongestionar el boom de
construccion que se cred y poder
dar un servicio agil al colectivo de
arquitectos, aparejadores, ingenie-
ros, promotores, etc. Después de la
crisis que empez6 en 2006 muchos
arquitectos dejaron de trabajar con
nosotros porqueno tenfan trabajoy
empezaron a realizar los proyectos
ellos mismos, por lo que decidimos
renovarnos y no depender tanto de
los proyectos que nos encargaban
otros arquitectos sino ofrecer nues-
tro propio servicio y nuestros pro-
pios disefos. Nuestra apuesta fue
basarnos en la calidad y una rela-
cién muy estrecha con el cliente
parapoder realizar un disefio com-
pletamente personalizado yde alto
niveladaptado alasnecesidadesde
cada cliente.

—;Enquéambitos desarrollansu
actividad?

—Nuestro campo es la arquitectu-
ra, el disefio y el seguimiento de las
obras, con el objetivo de dar un ser-
vicio integral para que todo esté in-
cluido y nuestro cliente no tenga
que gestionar todo un proyecto por
fases separadas, asi como evitarle
acudir a distintos profesionales del
sector, yaque en Tech-projects ges-
tionamostodo desde la misma em-
presa.
—;Cualeselperfildesusclientes?
—Trabajamos con clientes y em-
presas que buscan un disefio atrac-
tivo y exclusivo y un proyecto en el
que puedan participar desde el
principio hasta el final. Suelen ser
clientes que quieren casas para vi-
virlas o bien ponerlas a la venta
como negocio inmobiliario con un
disefio y una construccion de cali-
dad.

—3Elhecho de ser una empresa
joven y emprendedora se refleja
envuestrosserviciosyproyectos?
—Si. Ponemos mucho interés e im-
petu en cada uno de nuestros pro-
yectosy disenosy, para ello, procu-
ramos trabajar con los mejores co-

ecto y del

laboradores delsectoryconlasme-
jores herramientas.
—;Conquéventajasydificultades
se encuentran a la hora de coor-
dinar a tantos integrantes?
—Una de nuestra ventajas es que
somos un equipo que cuenta con
unos colaboradores profesionales
del sector con mucha experiencia.
Entre las dificultades, nos topamos
con los costes, ya que para dar un
servicio profesional de calidad los
costes son muy elevados. La coor-
dinacién es facil porque solo traba-
jamos con gente con experiencia'y
entre todos nos ayudamos; ésto no
quiere decir que a veces surjan dis-
crepancias pero, aun asf, son bue-
nas parala empresa ylos proyectos
querealizamos porque nos ayudan
a tener distintos puntos de vista y
nos obligan a buscar soluciones
para el bien de los proyectos y de
nuestros clientes.

—3Cuadl es la etapa mas compleja
de un proyecto de arquitectura?
—La fase de proyecto de ejecucién
del proyecto para tener todo estu-
diadoynotenerproblemasenlare-
alizacién de la obra, ya que cuanto
mas estudiado y desarrollado esté
un proyecto menos contratiempos
y problemas se reflejan en la cons-
truccién de lamisma. Todo ello, sin
quitar mérito ala fase inicial del di-
seno del proyectista que intenta,
conjuntamente con el cliente, satis-
facer las necesidades del mismo.
—CadaproyectodeTech-Projects
refleja disefio y la exclusividad.
$Con qué valores compiten?
—Implicacién desde el primer mo-
mento, seriedad, trabajo, discre-
cién, rigor técnico y, el més impor-
tante, que nuestros clientes disfru-
teny se sientan implicados con el
proyecto poder cumplir con todas
sus expectativas.

—Préximos objetivos de Tech
Projects...

—Seguirtrabajando paradar el me-
jor servicio profesional y para que
nuestros clientes creen un vinculo
€on nosotros y nos sigan recomen-
dando para futuros proyectos, ya
que lo més importante es que el
cliente quede satisfecho con nues-
tro trabajo.



